orthern Rock, Fannie

Mae, Bear Stearns, IKB,

Sachsen LB, Citigroup,

Lehman Brothers. Klang-

volle Namen, die den inte-
ressierten Beobachter gedanklich zu-
riickfiihren in die Zeit der groflen Fi-
nanzkrise ab 2007. Die Schrecken dieser
Zeit waren es, die bei Gregor Gregersen
ein Umdenken auslosten. ,Diesen
Schock aus dem Innern der Branche zu
erleben, hat mein Leben verdndert®,
sagt der in Deutschland geborene Un-
ternehmer, der zu jener Zeit Datenar-
chitekt bei der Commerzbank in Singa-
pur war. Seine Analyse: In einem mdgli-
chen Systemcrash, der Borsen wie Im-
mobilienmérkte mit sich reifit, kénnen
nur Edelmetalle Sicherheit bieten.

VON MICHAEL HOFLING

Doch woher nehmen? Seine Versu-
che, in den damaligen Marktwirren an
physisches Silber zu kommen, endeten
kldglich. Er setzte kurzerhand eine Han-
delsplattform auf und nannte sie Silver
Bullion. Die Idee kam an, die Firma
boomte und Gregersen baute gleich
noch einen Speicher fiir seine Kunden
dazu, ,,The Safe House“. Das war 2014.
Nun, zehn Jahre spiter, eroffnet er in
Singapur bereits sein nédchstes Tresor-
haus: ,,The Reserve“, eine Anspielung an
die US-Notenbank ,Federal Reserve®.
Es ist fiir 10.000 Tonnen Silber und 500
Tonnen Gold ausgelegt, ein Projekt der
Superlative und nach Firmenangaben
der grofite derartige Speicher der Welt.

Der Optimismus, der Gregersen dazu
brachte, ein so grofles unternehmeri-
sches Wagnis einzugehen, kommt nicht
von ungefdhr. Seit der Finanzkrise ist
vor allem der Goldpreis massiv gestie-
gen. Uber die vergangenen fiinf Jahre
legte der Wert des Edelmetalls um 67
Prozent zu, allein in diesem Jahr be-
trigt das Plus gut 20 Prozent. Und die
weiteren Aussichten werden von Exper-
ten als gut beurteilt.

Es ist nicht allein das unter der mas-
siven Verschuldung der westlichen In-
dustrienationen #chzende Finanzsys-
tem, das immer mehr Anleger weltweit
bewegt, in das nicht beliebig vermehr-
bare Metall zu investieren - Kleinanle-
ger ebenso wie die Family-Offices der
Superreichen. Zusitzlich sorgen die
geopolitischen Spannungen, unter de-
nen sich die Welt gerade neu sortiert,
dafiir, dass sich die michtigen soge-
nannten BRICS-Staaten (Brasilien,
Russland, Indien, China und Siidafrika)
vom US-Dollar abwenden und mit Gold
zunehmend einen politisch neutralen
Vermdogenswert bevorzugen.

Was grofien Notenbanken wie der
US-Federal Reserve ihr legenddres
HFort Knox“ ist dabei immer mehr An-
legern das Schliefffach. Denn der grofie
Run auf diese Art Vermdgensschutz, die
sichin dem imposanten Hochsicher-
heitsspeicher ,The Reserve*“ materiali-
siert, ist Teil eines Trends, der sich auch
in Deutschland und Europa beobachten
ldsst. ,,Der Bedarf nach einer sicheren
Verwahrung ist auch bei uns stark ge-
stiegen®, sagt Benjamin Summa vom
Edelmetall-Handelshaus pro aurum.
»Zuletzt haben wir das Schlie3fach-An-
gebot im Vergleich zu den Vorjahren
verdoppelt. Bis Ende 2025 planen wir ei-
ne weitere Verdopplung, da die Nach-
frage enorm ist und vielerorts lange
Wartelisten gefiihrt wurden.

Dafiir gibt es mehrere Griinde. Einer
davon ist der lang anhaltende Struktur-

Die Suche nach Sicherheit
im SCHLIESSFACH

Besitzer von Edelmetallen wollen diese sicher aufbewahren, doch immer
weniger Banken bieten den Service an. Neue Anbieter springen ein
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Wertschliefffiicher des deutschen Anbieters Asservato

wandel in der Bankenbranche. Mit dem
Abbau von Filialen - von 35.760 in 2004
auf 24.100 in 2020, Tendenz weiter fal-
lend - geht in der Fliche auch das An-
gebot an Schliefichern zuriick. ,In
dem Mafie, wie deren Kunden dann kei-
ne Aufbewahrungsmoglichkeit fiir
Wertgegenstinde und Dokumente
mehr bekommen, weichen diese auf An-
bieter wie uns aus®, bestdtigt Christian
Rauch, CEO bei Degussa Sonne/Mond
Goldhandel. Zusitzliche Nachfrage
komme auch von jiingeren Zielgruppen,
die ,,durch Digitalisierung der Dienst-
leistungen den Wert von Gold fiir sich
neu entdecken®.

Offenbar aber spielt bei der Suche
nach Schutz fiir das eigene Vermogen
auch der Vertrauensverlust in die inne-
re Sicherheit eine Rolle. ,Die erhdhte

Nachfrage konnte auch dadurch entste-
hen, dass die Anzahl der Wohnungsein-
briiche nach Corona wieder steigend
ist, erkldrt Jiirgen Mieth, CSO bei As-
servato einem privaten, bankenunab-
hingigen Anbieter von Wertschlief3fd-
chern. Zwar war die Zahl der Einbruch-
diebstdhle seit 2015 bis zu den Lock-
down-Jahren 2020 und 2021 deutlich zu-
riickgegangen. Zugleich aber riisteten
Eigenheimbesitzer bei der Objektsi-
cherheit intensiv auf, was die Zahlen
tendenziell gedriickt haben diirfte. Und
seit 2021 steigen nun die Einbruchs-
Zahlen wieder.

Aber auch der steigende Goldpreis
selbst sensibilisiert zunehmend mehr
Menschen fiir die Notwendigkeit, ihre
Schitze besser nicht mehr in den eige-
nen vier Wianden zu verwahren. Die Ab-
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wertung des Euro (wie auch aller ande-
rer Papierwdhrungen) zum Gold, die ei-
nen vor 15 Jahren fiir 20.000 Euro ge-
kauften Kilobarren inzwischen {iber die
Marke von 70.000 Euro getrieben hat,
ist auch fiir die Frage relevant, ob er im
Fall eines Einbruchs iiber die Hausrat-
versicherung abgesichert ist. ,In der
Regel liegt die Absicherung fiir Wertsa-
chen in der Hausratversicherung zwi-
schen 5000 und 20.000 Euro“, merkt
Summa von pro aurum an. ,,Fiir hohere
Betrige, ab etwa 50.000 Euro, werden
in der Regel zusitzliche Sicherheitsvor-
kehrungen wie Tresore, Alarmanlagen
oder Kameras verlangt.“ Da entscheidet
sich mancher dafiir, doch lieber ein
Schliefach anzumieten.

Seit jeher treibt die Halter von Gold
und anderen Edelmetallen die Sorge vor

systemischen Krisen im weltweiten Fi-
nanzsystem um. Durch die Kriege in der
Ukraine und in Nahost sind diese Be-
denken grofler geworden. ,Insofern
iiberrascht es nicht, dass die Nachfrage,
gerade bei bankenunabhingigen Ver-
wahrldsungen, weiter anzieht*, sagt Ro-
bert Vitye, CEO der SOLIT Gruppe, bei
der die hochsichere Verwahrung von
Edelmetallen bereits seit Unterneh-
mensgriindung vor {iiber 15 Jahren eine
zentrale Rolle spielt.

,Lagerlosungen in sogenannten Zoll-
freilagern bieten zusétzlich den Vorteil
der mehrwertsteuerfreien Erwerbs-
moglichkeit von Weifimetallen wie Sil-
ber“, merkt Vitye an. Ein Service, den es
auch bei pro aurum und Degussa Gold-
handel gibt. Wichtig, so Vitye weiter sei
Kunden die volle Verfiigungsgewalt
iiber die gelagerten Giiter.

Was niitzen auch Goldbarren im
Banksafe, wenn Regierungen wie etwa
nach dem Borsencrash von 1929 kurzer-
hand ,,Bankfeiertage* verkiinden, wih-
rend derer der Zugriff aufs eigene Ver-
mogen nicht mehr mdglich ist? Grofle
Vermogen verteilen ihr Edelmetall oft
auf mehrere LinderUm lagerungsspezi-
fische Klumpenrisiken zu vermeiden,
gehort deshalb bei vielen Anlegern, die
iiber groflere Mengen an Edelmetall
verfiigen, auch ein klarer Fokus auf Lan-
derdiversifikation zur Investitionsstra-
tegie. ,,Die Schweiz bietet aktuell wei-
terhin unangefochten den besten Mix
zwischen hoher Rechtssicherheit, histo-
risch verankertem Eigentumsschutz so-
wie schneller Erreichbarkeit zum Zwe-
cke von Dispositionen*, so die Einschét-
zung von Solit-CEO Vitye.

Summa von pro aurum ergéinzt: ,Vie-
len Anlegern ist es auch wichtig, einen
Teil ihres Portfolios aufierhalb der EU
zu verwahren.“ Solit bietet Wertelager
in Deutschland, der Schweiz, Liechten-
stein und Kanada. Die Sicherheitsstan-
dards der Tresoranlagen sind enorm
hoch. Pro aurum musste fiir seine Ham-
burger Filiale einen neuen Standort su-
chen, da in der vorherigen Filiale der
Einbau einer Schliefffachanlage aus sta-
tischen Griinden nicht mdéglich war. Bei
Asservato erfolgt der Zugriff auf die
Wertschlieficher mittels ausgekliigel-
ter Drei-Faktor-Authentifizierung nach
dem Prinzip ,Wissen/Haben/Sein“
(physische Kundenkarte, Fingerab-
druck, personliche PIN).

Den hohen Aufwand lassen sich die
Safe-Anbieter entsprechend vergiiten.
Ein Standardfach mit den Maflen
23,5%4,9%36,5¢m, flexiblem 365-Tage-Zu-
gang und einem Standardversiche-
rungsschutz von 30.000 Euro kostet et-
wa bei Asservato eine Jahresgebiihr von
288 Euro. Ein vergleichbares Fach kos-
tet bei Trisor in mehreren deutschen
Grofistidten 12,95 im Monat, bei pro au-
rum beginnen die Preise bei 214,20 Eu-
ro. Degussa in Berlin bietet Schliefifa-
cher ab zwolf Euro im Monat an.

Aufgrund der geringen Dichte von
Gold sind die Werte, die sich auch in
kleinen Fédchern lagern lassen, enorm.
Viele der Anbieter bieten entsprechend
eine Anpassung der Versicherungssum-
men an. Und der Markt wichst bereits
weiter: In den denkmalgeschiitzten B6-
gen unter den ICE-Gleisen am Berliner
Ostbahnhof plant die Tresorhaus
GmbH mit pro aurum als Kooperations-
partner eine hochmoderne Schliefifach-
anlage. Dort rumpeln dann ab dem vier-
ten Quartal alle paar Minuten die Ziige
iiber das kleine ,,Fort Knox*“ der deut-
schen Hauptstadt.




